
「研修販売委託先募集」  
 

 

ＩＭＥの「研修販売」を 
お願いします 

 

 

 

 

 

● 研修のテーマと実施形態の例 
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・不良低減、ＱＣ 品質管理

・原価の改善・管理

・ＩＥ現場改善、効率化

・(5S)目で見る管理とナッジ

・ヒューマンエラー対策

・ルール遵守、ポカミス対策

・OJTと実施効率改善

・経営戦略・成長戦略

・知的資本経営・MOT

・新製品・新事業開発

・フレキシブル生産システム

・機械化・自動化・スマート化

・人材育成・技術技能伝承

・人材の評価-育成-処遇

・組織管理の仕組み

・問題の発見と対策

・原価管理システム

・生産管理の基礎

・生産指示・実行の三条件

・課題解決・問題解消

・実務と管理のKMと育成

研修＋ゼミ
(学習と改善研究)

二階層研修
(幹部/管理者研修)

三階層研修
(幹部/管理/実務)

二階層研修
(管理/実務者研修)

通常研修

自社診断研修

「今後の業務基盤整備」
(管理・能力要因対策)

「現在の困り事対策」
(困り事→発生現象対策)

「経営課題解決」
(経営課題→対策・計画)

会社(製造業)の状況    取組むべき事？！

 
 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 
 

東京都大田区蒲田   活動情報等 「Facebook」 「 X 」 

HP : http://www.ime-net.com 
 

研修ページ    [お問合せ] 
  

 

会社の問題・課題への対応 

管理・改善、人材育成 ・・・ など 

社内研修、公開研修に 

IME の研修を販売してください 
 

ご興味ございましたら 

お気軽に「お問合せ」ください 

研修テーマ 

実施形態 

目的・方向性 

https://www.facebook.com/IMEconsulting/
https://x.com/ConsultingIme
http://www.ime-net.com/
http://www.ime-net.com/81eigyou/
http://www.ime-net.com/toi/
http://www.ime-net.com/toi/


ＩＭＥ-研修販売委託   
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研修販売 委託先 募集 
 
 

社内研修、公開研修に、弊社の研修を販売してください  (お問合せはこちらから) 
 

㈱ ＩＭＥコンサルティングについて 
代表の立居場は 1991 年より㈱ME マネジメントサービスに所属し、日本能率協会、日本規格協会、中小

企業大学校、各地の自治体・商工会・産業振興会、個別の企業様などで、製造業の診断、経営コンサル

ティング、教育研修などを行ってまいりました。  

1998 年よりＩＭＥコンサルティングを設立し自社受注を開始し、2001 年に登記して現在に至っております。  
 

「販売委託」する理由は、弊社はテーマ開拓・技術開発に特化しており営業活動や広告宣伝等は行って

まいりませんでした。 それで充分な受注をいただいていたのですが、先般のコロナ禍で苦戦を強いられ

るようになり、現状を打破するために、販売委託先を募集する事に致しました。  
 

販売委託する研修のテーマ・形態等 
 

ＩＭＥの取扱いテーマと研修形態の例 

© Seiji Tateiba 2023 Tokyo JP.© Seiji Tateiba 2023 Tokyo JP.

研修形態

通常研修
(プレーン)

三階層研修
幹部研修

管理者研修
実務     研修

二階層研修
幹部研修

管理者研修

二階層研修
管理者研修

実務     研修

上記研修
＋ゼミ

実
施
形
態

現在の問題対応
研修テーマ名

今後の課題対応
研修テーマ名

生産管理の基礎経営戦略立案

課題解決、問題解消成長戦略と知的資本経営MOT

実務の指示・実行の３条件の整備新製品・新事業開発

実務の問題・ロスの発見と対策経営管理・組織管理の基礎

５Ｓ活動と問題発見・対策の体制作りISO-品質・環境・安全衛生

ヒューマンエラー・ポカミス対策変化対応(       )生産方式

原価の管理と改善機械化・自動化・スマート化

改善、ＩＥ技法の理解と活用生産人材育成システムの考え方

作業の実施効率管理人材育成・技術技能伝承・OJT

品質管理の基礎実務者研修

 

●お取扱い「テーマ」 

製造業の経営～管理・改善等を取扱

います。  
 

●実施可能な研修形態 

・通常研修  (一般的に開催される研修) 

・二階層・三階層研修 (ひとつテーマで

も幹部、管理者、実務リーダーなどの階層

ごとに考える事・やることが異なるため、それ

ぞれの階層別に研修を行います) 

・研修＋ゼミ  (上記研修にゼミ形式

での課題研究を行います) 

 

販売委託内容、説明資料等   
研修やコンサルティングの営業販売は形のないモノを説

明する必要があり、難しいと言われています。  

その為、資料等をご用意しております。  

●研修営業の考え方、要領、役割分担  「例」  

●研修説明資料、ツール類  (印刷原稿等) 
 

ＩＭＥによる販売フォロー    (説明ページ参照)  
●営業担当者説明会 (営業要領、研修説明等)  

●顧客への説明会   (サンプル研修＋相談会)  

●ご質問、ご相談  

●ご要望対応 (カリキュラムのカスタマイズ等)  

ご要望により既存のカリキュラムに手を加えることは可

能です。 (量が多い場合、固有の内容等は料金発生) 
 

委託の条件 

ご相談の上で決める事ですが大まかには、顧客からい

ただく金額から弊社請求を引いた分が販売社の粗利

となります。 (販売価格は、そちらでお決めください) 

大手研修企画会社の営業形態の例 
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大手研修企画会社の営業形態の概念
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【イベント】
展示会

名刺交換会
サンプル研修・・・

【広告・宣伝】
パンフレットDM
広告、メルマガ

・・・・・
【公開研修計画】

実施準備
講師委託

広告・募集等

【研修実施】
テキスト印刷
会場対応等

【ベース構築】
研修企画

パンフレット作成

「紙・データ」

お問合せ

アポイント・訪問 電話・メール対応

お申込みご説明

ルート営業

【ネット営業】
ホームページ

SNS・・・・・
(Industry4.0)

社内研修

公
開
研
修

 

お取引の流れの概要 
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顧客企業

販売社 ＩＭＥ

カリキュラム
お見積り 作成

営
業
活
動 発

注 顧客状況・要望説明
      、見積依頼

考え方・要領
販売説明会

説明資料原稿

研修出講 各種調整
テキスト作成

販売委託
資料提供、説明等

営業フォロー
(サンプル研修等)

   
 

 
 

東京都大田区蒲田   活動情報等 「Facebook」 「 X 」 

HP : http://www.ime-net.com 
 

研修ページ    [お問合せ] 
 

http://www.ime-net.com/
http://www.ime-net.com/toi/
http://www.ime-net.com/71itaku/IME-SC/IME-SC11-Sales-Consignment-2024.pdf
https://www.facebook.com/IMEconsulting/
https://x.com/ConsultingIme
http://www.ime-net.com/
http://www.ime-net.com/81eigyou/
http://www.ime-net.com/toi/

